
10/2022 - Atual

08/2021 - 09/2022

02/2010 - 07/2021

CONTACTO
Sorocaba 18048040

18997045164

dih_bevilacqua@hotmail.com

COMPETÊNCIAS

SÍNTESE

Gestor experiente com excelentes competências de gestão de clientes e

projetos. Orientado para a ação, com forte capacidade para comunicar de

forma eficaz com públicos executivos, empresariais e da área da

tecnologia.

Buscando uma oportunidade na área de Tecnologia, com enfase em me

capacitar mais e mais.

EXPERIÊNCIA

Consultor de Vendas

Cobra rolamentos - Sorocaba-Sp

Consultor de Vendas

Central Maquinas Agrícolas - Assis-Sp

Consultor de Vendas

Auto peças Candiesel - Cândido mota-Sp

EDUCAÇÃO
Tecnólogo : analise e desenvolvimento de sistemas , 2023

Anhanguera Educação – Cândido mota

Processos e análise de gestão de riscos•
Avaliação e análise de clientes•
Desenvolvimento do pessoal•
Microsoft Office•
Forte capacidade de negociação•
Gestão de operações•
Elaboração e análise de relatórios•
Gestão de projetos•
Liderança de equipas•

Diego Bevilacqua
Alto

Expandiu a carteira de contas de 95 clientes ativos para mais de 231

contas.
•

Efetuou o programa de formação de liderança da empresa.•
Redigiu contratos de vendas para pedidos recebidos e submeteu

pedidos para processamento.
•

Conseguiu uma taxa de renovação de clientes de 35%.•
Enfatizou as caraterísticas dos produtos em função da análise das

necessidades dos clientes.
•

Geriu e registou todas as oportunidades de vendas de campanhas de

marketing telefónico.
•

Análise da Concorrência - Realizou uma análise da concorrência para

fazer recomendações para o futuro crescimento da empresa.
•

Pesquisou e atualizou todos os materiais necessários para a empresa e

parceiros.
•

Organizou reuniões coletivas com clientes atuais e fornecedores

externos.
•

Construiu relações com clientes e com a comunidade para promover o

crescimento comercial a longo prazo.
•

Profissional com experiência na área de vendas•
Com mais de 15 ano de experiência com clientes e afins•
Comunicativo, interativo, e com bom relacionamento interpessoal,

disposto a aprender coisas novas
•



CERTIFICAÇÕES

Certificação em Introdução ao Customer Experience 2.0 (CS academy)•
Certificação em introdução ao Customer Success (CS academy)•


